
Schnell und sicher zum Erfolg
mit Microsoft Dynamics 365

ERP-Projekte
mit KUMAVISION



Branchenspezifische ERP-Erweiterungen 
Funktionen und Workflows, Kennzahlen, Reports

Die passende Lösung für Ihr Unternehmen

	 Maschinen-, Anlagen- und Gerätebau

	 Medizintechnik-Fertiger und Medizinprodukte-Handel

	 Projektdienstleister (Ingenieurbüros, Consulting-Unternehmen, Softwarehäuser)

	 Sonstige Leistungserbringer

ERP-Branchensoftware von KUMAVISION ist mehr als eine Software-Lösung. Sie ist der Schlüssel zu 
höherer Effizienz, durchgehender Transparenz und modernsten Technologien. Die Kombination aus zahlreichen 
Best-Practice-Prozessen, der Basis Microsoft Dynamics 365, dem Betreibermodell SaaS und der hohen 
Branchenkompetenz unserer Consultants befähigt unsere Kunden zu mehr Wettbewerbsfähigkeit und 
maximaler Flexibilität. Sinnvoll vorkonfigurierte Systeme, die ausgereifte Projektmethodik SmartStart und die 
Erfahrung aus über 2.500 Microsoft-Projekten schaffen eine kurze Time-to-Value und ein klares Commitment 
zu Projektzielen, Kosten und Zeitplan.

Jede Branche, jeder Markt hat unterschiedliche Anforderungen. Daher haben wir uns als Partner des Mittelstands auf maß-
geschneiderte Business-Software-Lösungen auf Basis von Microsoft Dynamics 365 spezialisiert. Neben den Standard-
funktionalitäten stellen wir mit unserer Software zusätzlich zahlreiche branchenspezifische Funktionen und Workflows be-
reit. Diese sind dank bewährter und kontinuierlich weiterentwickelter Best-Practice-Prozesse perfekt auf die Anforderungen 
folgender Branchen abgestimmt und werden kontinuierlich im Dialog mit Anwendern und Entscheidern weiterentwickelt:

Flexible Branchensoftware mit zukunftssicherer Basis
Microsoft Dynamics 365 als Technologie-Plattform bietet ein einmaliges Angebot aus zahlreichen Business-
Anwendungen wie ERP, CRM für Vertrieb, Marketing und Customer, Business-Intelligence, Workflow-Automatisierung, 
Office, Teams, KI, die alle mit einer einheitlichen Datenbasis arbeiten. Dazu kommen hunderte Best-Practice-Prozesse, 
die einfache Erweiterung über Apps und ein immer aktuelles System dank monatlicher Updates– das macht die 
KUMAVISION-Branchenlösungen einzigartig.

Mehr Wettbewerbsfähigkeit
mit KUMAVISION

	 Technischer Großhandel

	 Immobilienentwickler und Architekten

	 Filial- und Einzelhandel

Technologische ERP-Plattform 
Microsoft Dynamics 365 Business Central

Weitere Anwendungen
(CRM, BI, Office, Teams) DMS/ECM Microsoft 

AppSource
Individuelle 

Anpassungen



Uns hat das tiefe Verständnis für unsere Prozesse sowie 
das umfassende Branchen-Know-how überzeugt.
Lorenz Kauf, Manager Finance und Accounting, Kardion GmbH

Leistungsstark: Nahtloses Zusammenspiel aller Applikationen für 
durchgängige Workflows und exakte betriebswirtschaftliche Auswertungen 
auf Knopfdruck. Das Ergebnis: Echte Produktivitätssteigerungen und 
nachhaltige Kostensenkungen.

Effizient: Alles ist auf Ihre Branche abgestimmt. So entfallen langwierige 
Anpassungen. Mit dabei: zahlreiche Best-Practice-Lösungen für 
Prozesse, Workflows sowie Reports und Kennzahlen. Kundenspezifische 
Anpassungen sind oft sogar ohne Programmierung möglich.

Flexibel: Die Vernetzung von Geschäftseinheiten, Prozessabläufen und 
sogar Maschinen ist unkompliziert, ebenso wie die Einführung weiterer 
Business-Applikationen wie CRM, Business Analytics, DMS oder mobile 
Apps. Für Sie bedeutet das: Maximale Flexibilität auch auf lange Sicht.

Zukunftssicher: KUMAVISION setzt auf Microsoft als Partner. So 
erhalten Sie direkten Zugriff auf neue Technologien und profitieren von 
enormen Investitionen in Forschung und Entwicklung bei Microsoft.

Ihre Vorteile
mit ERP-Branchensoftware



Der Leistungsumfang unserer Branchenlösung geht weit über klassische ERP-Systeme hinaus und ist optimal auf die 
Herausforderungen der Digitalen Transformationen inklusive Industrie 4.0 und IoT vorbereitet. Neue Geschäftsmodel-
le wie Pay per Use, Predictive Maintenance und neue Services lassen sich flexibel in der Branchensoftware abbilden, 
gleichzeitig steigern automatisierte Prozesse die Effizienz. 

Strategische Beratung und Unterstützung  
bei Digitalisierungsprojekten
Unsere Spezialisten vom Digitalisierungsteam beraten und begleiten Sie auf diesem Weg – mit individuellen Lösungs
konzepten und großem Fachwissen. Wir führen Workshops durch, sprechen mit Ihnen über Ihre Ideen, analysieren 
Potenziale und entwickeln Ideen von der Konzeption über Prototypen bis zur Marktreife. Kurz: Wir sind Ihr Partner,  
um gemeinsam mit Ihnen aus Ideen erfolgreiche Geschäftsmodelle zu machen.

Der KUMA-Effekt für mehr Zukunft:
Bereit für die Digitalisierung

Wir müssen die Digitalisierung ernst nehmen, sonst gehen 
wir unter. Mit KUMAVISION haben wir einen Partner, der uns 
auf diesem Weg begleitet.
Reinhard Scheuermann, Geschäftsführer Kemapack GmbH

Erfahren Sie mehr unter:
www.kumavision.com/digitalisierung
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Die digitale Transformation ist keineswegs auf die Produktion beschränkt: Vertrieb und Marketing, Lager und Logistik, 
Einkauf, Kundenservice sowie Finance und Controlling profitieren ebenso von den neuen Möglichkeiten.

Viele Handlungsfelder,
viele Chancen

Technologie: Binden Sie IoT-Geräte bidirektional ein, nutzen Sie vorkonfigurierte Authentifizierungs- 
und Sicherheitsfunktionen sowie intelligente Dienste wie Machine Learning, Stream Analytics, Bots 
oder Cognitive Services.

Agile IT: Digitalisieren und beschleunigen Sie abteilungsübergreifend Geschäftsprozesse. Vernetzen  
Sie Ihr Unternehmen mit Kunden, Lieferanten und Partnern. Sparen Sie Zeit und Kosten.

IT-Sicherheit: Ob 24/7-Verfügbarkeit, die Umsetzung regulatorischer Bestimmungen (ISO, Datenschutz, 
FDA, ...), die Einführung innovativer Technologien: Digitalisierung schafft Sicherheit.

Business Analytics: Nutzen Sie das Potenzial Ihrer Daten! Gewinnen Sie neue Erkenntnisse durch 
Big Data und BI. Erstellen Sie mit künstlicher Intelligenz und Machine Learning bessere Prognosen für 
zukünftige Entwicklungen.

IoT: Vernetzen Sie Anlagen, Maschinen oder Produkte in der Cloud. Optimieren Sie Produktionsprozesse, 
begeistern Sie Kunden mit innovativen Dienstleistungen über den gesamten Product Lifecycle.

KI: Nutzen Sie Bild-, Text- und Spracherkennung, um Abläufe zu automatisieren, die Prozesssicherheit zu 
verbessern und um Ihre Mitarbeiter zu entlasten.

Zusammenarbeit: Effiziente Zusammenarbeit im Team – auch standortübergreifend und im Home- 
Office. Direkten Zugriff auf alle Informationen, Aufgaben und Diskussionen – an jedem Ort, zu jeder Zeit, 
mit jedem Device.

Dokumentenmanagement: Digitalisierung statt Papierflut. Erstellen Sie automatisierte Workflows zur 
Erfassung, Prüfung und Freigabe von Dokumenten, erhalten Sie direkten Zugriff auf alle Informationen 
und profitieren Sie von einer revisionssicheren, gesetzeskonformen Ablage.

Neue Geschäftsmodelle: Entwickeln Sie Ihre Produkte zu nutzungsbasierten  
Services weiter. Integrieren Sie Services mit Mehrwerten als zubuchbare Komponenten in Ihre Produkte. 
So bleiben Sie stets im direkten Kontakt mit Ihren Kunden.



Als ERP-Spezialist mit mehr als 25 Jahren Erfahrung und dem Know-how aus 2.500 Projekten haben wir eine  
Sache verinnerlicht: Jedes Unternehmen ist anders. Deshalb entwickeln wir gemeinsam mit Ihnen die für Sie  
optimale Strategie für Ihr ERP-Projekt.

Klassisch, agil oder doch hybrid?
Um die für Ihr Projekt passende Methode zu finden, analysieren wir zusammen mit Ihnen Ihr Unternehmen  
und Ihre Anforderungen und treffen auf dieser Basis eine Empfehlung. 

Unabhängig von der gewählten Methode nutzen wir unsere bewährte Plattform zur Projektabstimmung. Sie stellt 
von der Analyse über die Konzeption bis hin zur Umsetzung sicher, dass die Einführung Ihrer ERP-Software in scope, 
in budget und in time erfolgt. Damit auch Sie am Ende von effizienten Prozessen profitieren – so wie unsere Kunden 
branchenübergreifend mit 1.700 Projekten seit 25 Jahren. 

Klassisches Vorgehen Agiles Vorgehen Kombination

>> Wasserfall >> Scrum >> Hybrid

Konkrete Zielvorgaben. Schritte  
werden vom Ziel aus rückwärts 
gedacht und in Projektphasen  
eingeteilt. Der Vorteil: Hohe 
Planungssicherheit auch  
für umfangreiche Projekte  
dank geordnetem Vorgehen.

Nicht alles ist von Anfang an 
geplant, nur die Grundzüge des  
Verlaufs sind festgelegt. Die  
Details werden permanent  
nachjustiert. Der Vorteil: Fehl­
entwicklungen werden schnell 
erkannt und korrigiert.

Hybride Modelle, bei denen einzelne 
Elemente der klassischen sowie der 
agilen Methodik kombiniert werden, 
setzen wir bei Kundenprojekten 
bereits erfolgreich ein.

Bereits kurze Zeit nach Projektstart konnten wir produktiv 
mit dem System arbeiten.
Lorenz Kauf, Manager Finance und Accounting, Kardion GmbH

Der KUMA-Effekt für Ihre ERP-Einführung:
Individuelle Umsetzung

Wir konnten zu jeder Projektphase und zu jedem Thema 
auf spezialisierte Fachleute zurückgreifen. Das hat uns 
viel Sicherheit gegeben.
Kivan Kilic, Geschäftsführer KLC Trade GmbH



Mitarbeiter an verschiedenen Standorten, enge Terminfenster: Egal, welche Herausforderungen Ihr Projekt  
mit sich bringt, wir haben das passende Einführungskonzept. So kann unsere bewährte Methodik auch online 
erfolgen, was Vor-Ort-Termine weitestgehend überflüssig macht.

		 Persönliche Betreuung 

		 Flexible Zeiteinteilung

		 Minimale Reisezeiten und Reisekosten

		 Auf Online-Termine abgestimmte Projektmethodik

		 Zeitgemäße Collaboration-Tools wie Microsoft Teams und Atlassian JIRA 

		 In Online-Kundenprojekten bewährte Vorgehensweise

Ihre Vorteile 

Es geht auch anders:
Software-Projekte online durchführen

Ein ERP aus der Cloud und dazu noch eine Online-
Projekteinführung? Am Anfang waren wir skeptisch,  
haben aber schnell gemerkt: Das klappt perfekt. 
Kivan Kilic, Geschäftsführer KLC Trade GmbH



Ob On-Premises, Public Cloud, Private Cloud oder Hybrid-Lösung: Sie haben die freie Wahl. Denn Ihre spezifischen 
Anforderungen, Ihre IT-Infrastruktur und Ihre Unternehmensziele entscheiden über das passende Betreibermodell. 

Ihre Vorteile mit der Cloud

Maximale Flexibilität: Sie wachsen? Ihre Cloud-Lösung wächst mit. Und Sie bezahlen nur das, was Sie 
tatsächlich nutzen. 

Immer auf dem aktuellen Stand: Aufwändige Update-Projekte entfallen, da sich die Applikationen 
selbstständig im Hintergrund aktualisieren.

Maximale Sicherheit: Zertifiziert nach ISO 27001, redundante Datenspeicherung, strenge Zutrittskontrollen.

Entlastung Ihrer IT: Sie benötigen keine eigene, aufwändige IT-Infrastruktur. Ihre Software kommt 
aus der Steckdose.

Kompetenter Support: Keine anonyme Nummer, sondern qualifizierte Beratung durch ein Support-Team 
mit über 30 Spezialisten.

On-Premises Cloud

Gut zu wissen:

Wer sich heute für eine KUMAVISION-Branchensoftware und Dynamics 365 entscheidet, behält alle Optionen 
für die Zukunft. Denn ein Wechsel von einer lokalen Installation (On-Premises) in die Cloud bleibt jederzeit  
möglich – auch Schritt für Schritt. Wir beraten Sie.

Der KUMA-Effekt für mehr Flexibilität:
Cloud, On-Premises oder beides?

Mit unserer Cloud-Lösung arbeiten wir automatisch immer auf 
dem aktuellsten Softwarestand, skalieren die Lösung nach 
unseren Anforderungen und müssen uns weder um Betrieb 
noch um System- und Softwarepflege kümmern.
Leo Monschein, Geschäftsführer Pumpwerk 51
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Der KUMA-Effekt für Ihr ERP-Projekt:
Starten Sie jetzt durch!

Profitieren auch Sie vom KUMA-Effekt und stellen Sie Ihr ERP-Projekt auf eine sichere Basis.  
 

	 Nutzen Sie bewährte Projektmethoden.

	 Gewinnen Sie mehr Effizienz mit Best-Practice-Prozessen.

	 Arbeiten Sie mit modernster Technologie.  
 
So flexibel unsere ERP-Lösungen auch sind – eines bleibt immer unverändert: Die persönliche 
Betreuung vom ersten Kontakt über die ERP-Einführung bis zum Live-Start und natürlich anschließend 
im laufenden Betrieb.

Informieren Sie sich jetzt unter
Tel.: +49 7544 966200
E-Mail: kontakt@kumavision.com
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KUMAVISION
Ihr starker Partner

Unsere Motivation ist Bestandteil unseres Namens: KUMAVISION. Visionäre Ideen voranzutreiben und 
diese Realität werden zu lassen, dieses Selbstverständnis leben wir jeden Tag. Seit 1996 entwickeln und 
implementieren wir innovative Business-Lösungen für mittelständische Unternehmen auf Basis von 
Microsoft Dynamics 365. 

Unsere Kernkompetenz: Maßgeschneiderte ERP-Branchenlösungen aus der Cloud für Industrie, Handel und 
Dienstleistung, ergänzt um CRM-Software, Lösungen für Business Intelligence und DMS/ECM sowie ein 
umfangreiches Angebot an Managed Services und weiteren Dienstleistungen.

Zusammen mit unserem italienischen Partner EOS Solutions bilden wir die KUMAVISION-Gruppe und sind 
weltweit einer der größten Integrationspartner für Microsoft Dynamics.

Kontinuität: 25 Jahre ERP- und CRM-Erfahrung

Best Practice: Erfahrung aus 2.500+ Projekten

Kompetenz: 1000 Mitarbeitende

Nähe: 29 Standorte in D-A-CH und IT

Innovationskraft: Zahlreiche Auszeichnungen

Zukunftssicher: Führender Microsoft-Partner

KUMAVISION AG
Tel. +49 7544 966-200
kontakt@kumavision.com
www.kumavision.com


