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Wie bleibe ich immer auskunftsfahig
gegeniiber Kunden?

Wie behalte ich die Ubersicht iiber Werte-,
Mengen- und Terminfluss?

Wie schaffe ich es, dass die Ware am
nachsten Tag geliefert wird?

Wie schaffe ich eine hohe Verfiigbarkeit
des Sortiments?

Wie verwalte ich unkompliziert Varianten?

Schnelle Auftragserfassung mit Rabattkalkulation

und Cross-Selling

Mitwachsende Lagerorganisation inklusive
Bestandsoptimierung

Scanner-Anbindung zur Unterstiitzung einer
fehlerfreien Logistik und Chargenverfolgung

Transparente Serviceprozesse

Abwicklung von Rahmenauftragen
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Wie kann ich auch komplexe Preismodelle nach-
vollziehbar abbilden?

Wie schlieRe ich Falschlieferungen aus?
Wie kann ich meinen Kundenservice optimieren?

Wie kann ich erbrachte Serviceleistungen
schnell abrechnen?

Wie finde ich das Optimum zwischen hoher Liefer-
fahigkeit und niedriger Kapitalbindung im Lager?

Kreditlimitpriifung und -verwaltung
Rollenbasierte Oberflache
Angebotsmanagement

Vollintegrierte Finanzbuchhaltung
inkl. aussagekraftige Bl-Analysen

Ausbau der Kundenbindung durch Vermietung
von Maschinen und Geraten

KUMAVISION ERP fir den Grol3handel basiert auf der weltweit
einmaligen Plattform Microsoft Dynamics 365, bei der alle Business-
Anwendungen mit einer einheitlichen Datenbasis arbeiten. So
werden durchgangige Prozesse Uber alle Lésungen hinweg maglich,
die flr mehr Produktivitdt sorgen. Zudem greift Dynamics 365 auf
intelligente Technologien von Microsoft Azure wie Bild- und Sprach-
erkennung zurlck, die Ihr Unternehmen erfolgreicher machen.

FUr noch mehr Effizienz hat KUMAVISION den Standardumfang der
bewahrten Softwareplattform Microsoft Dynamics um zahlreiche
Best-Practice-Prozesse fur den Grof3handel erweitert. Unternehmen
profitieren so von einer Softwareldsung, die exakt ihre Bedlrfnisse
abdeckt — ganz ohne aufwéndige Individualentwicklungen.



Sie nennen es mehr Effizienz.
Wir nennen es den KUMA-Effekt.

Kaum eine Branche spiirt so hohen Wettbewerbs- und Kostendruck wie der GroBhandel.
KUMAVISION bildet alle Geschaftsprozesse in einer integrierten ERP-Losung ab und bietet
mit automatisierten Workflows und branchenspezifischen Funktionen entscheidende Vorteile.

Wer alle Daten auf einem System hat, kann auf Knopfdruck stichhaltige Auswertungen abrufen

und operative wie strategische Entscheidungen auf Basis belastbarer Informationen treffen. Dank
der durchgangigen Transparenz haben Unternehmen die Moglichkeit, den Warenfluss zu optimieren
und so stets zu wettbewerbsfahigen Preisen anzubieten. Zudem ermadglicht das Wissen zu jedem
Kunden eine gezielte Ansprache auf allen Kanalen und eroffnet die Maéglichkeit, individuelle Services
anzubieten. Durchgangige Prozesse bedeuten: Einkauf, Verkauf, Logistik und Service werden opti-
mal koordiniert. Ob mobile Tablet-Losungen fir den AuRendienst, elektronischer Datenaustausch mit
Kunden und Lieferanten oder Scanneranbindung in Lager und Logistik — KUMAVISION steigert die
Effizienz nachhaltig.
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im GroRhandel Ublich sind - Versanddienstleisteranbindung

- Cross-Selling Optimierte Lieferungen
~ Zugehorige Artikel oder Cross- Scanneranbindung flr sichere
Selling-Optionen hinterlegbar Lagerprozesse
< Perfekte Skalierbarkeit @ Auswertungen auf Knopfdruck
Wenn Sie wachsen, wéchst |hre Vorkonfigurierte Power Bl-Templates
“ Software einfach mit ‘ mit branchenspezifischen Reports
@ Geringe Kapitalbindung im Lager Hohe Kundenbindung
eg Alles dabei: Rickstandsauflésung, l Integrierte Kontaktverwaltung :
S Ladenhutermanagement, Inventur und aussagefahige Kundenakten 5

Sie wollen wachsen und benétigen mehr Power aus der IT?
KUMAVISION ERP ist perfekt skalierbar und wachst einfach mit.

Die Auftragslage ist gut und lhr Unternehmen kénnte expandieren? Doch kann |hre
Software da mithalten? Nicht jedes Softwaresystem kann problemlos erweitert
werden — KUMAVISION ERP schon. Das vermeidet teure Systemwechsel. Microsoft
Dynamics 365 Business Central, die Basis von KUMAVISION fir den Grof3handel,

ist flexibel einsetzbar — vom Kleinunternehmen bis zum grof3en, auch international
aufgestellten Mittelstandler. Zudem ist die Branchenldésung modular aufgebaut, damit
sie bereits im Standard optimal passt.




KUMAVISION

Ihr starker Partner

Unsere Motivation ist Bestandteil unseres Namens: KUMAVISION.
Visionéare Ideen voranzutreiben und diese Realitdt werden zu lassen,
dieses Selbstverstandnis leben wir jeden Tag. Seit 1996 entwickeln
und implementieren wir innovative Business-Lésungen fir mittel-
standische Unternehmen auf Basis von Microsoft Dynamics.
Unsere Kernkompetenz: Mafigeschneiderte ERP-Branchenldsungen
aus der Cloud fir Industrie, Handel und Dienstleistung, erganzt um
CRM-Software, Lésungen fir Business Intelligence und Dokumen-
tenmanagement sowie ein umfangreiches Service-Angebot.

Zusammen mit unserem italienischen Partner EOS Solutions bilden
wir die KUMAVISION-Gruppe und sind weltweit einer der grofiten
Integrationspartner fir Microsoft Dynamics.

Q Kontinuitat: 25 Jahre ERP- und CRM-Erfahrung

Best Practice: Erfahrung aus 2.000+ Projekten
Kompetenz: 850 Mitarbeiter

Nahe: Zahlreiche Standorte in D-A-CH und IT

Innovationskraft: Zahlreiche Auszeichnungen

Zukunftssicher: Fiihrender Microsoft-Partner

Q3D

M icrosoft Gold Enterprise Resource Planning

Gold Application Integration

Pa rt ner Gold Data Analytics

Gold Cloud Platform
B® Microsoft | Gold Datacenter

KUMAVISION AG

Tel. +49 7544 966-200
kontakt@kumavision.com
www.kumavision.com
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