
EDX - Electronic 
Data eXchange
Automatisierter Datenaustausch für 
Einkaufs- und Verkaufsnachrichten

Manuelles Abtippen von Belegdaten ist nicht nur mühsam und zeitaufwändig, sondern auch in höchs-
tem Maße fehleranfällig. Die Lösung ist elektronischer Datenaustausch, der heutzutage oft Vorausset-
zung für Handelsbeziehungen ist. Verschlanken Sie Ihre Geschäftsprozesse mit EDI: einmal eingerichtet 
erledigen Sie die Arbeit in Minuten statt Stunden.

Schnittstellen Framework für EDI

Die Schnittstellen-App EDX - Electronic Data eXchange 
automatisiert Geschäftsprozesse zwischen Ihrem ERP-
System Microsoft Dynamics 365 Business Central und 
Ihren internen und externen Geschäftspartnern. Ver-
schiedenste Standards und Nachrichtenformate werden 
verarbeitet und beliebige Datenaustausch-Szenarien, 
auch mit Fremdsystemen, können realisiert werden. 
XML wird als einheitliches Inhouse Format verwendet.

Intercompany Nachrichtenaustausch

EDX ermöglicht den Datenaustausch über mehrere 
Dynamics 365 Business Central Umgebungen hin-
weg. Mifhilfe des Einrichtungsassistenten lässt sich 
die App einfach und intuitiv einrichten. 

Partnerspezifische Nachrichteneinrichtung

Die Feldkonfiguration lässt sich je Partner und Nach-
richtenart individuell einrichten. So können Sie die 
Prozesse mit ihren Geschäftspartnern flexibel anpas-
sen. Auch der Grad an Automatisierung ist wählbar. 
Fehlerfreie Belege können vollautomatisch angelegt 
und unter bestimmten Voraussetzungen direkt ge-
bucht werden.

Ihre Vorteile auf einen Blick

• Zeitgemäßer elektronischer Datenaustausch 
macht Sie zu einem attraktiven Handelspart-
ner

• Höhere Arbeitsgeschwindigkeiten durch auto-
matisierten Nachrichtenaustausch

• Kostensenkung und Ressourceneinsparung 
für Auftragserfassung und Wareneingangsvor-
bereitung

• Messbar beschleunigter ROI (belegbar durch 
Praxisrechnung und Referenzkunden)

• Gesicherte Datenqualität und Reduktion der 
Fehlerhäufigkeit, Folgefehler und Fehlerkosten

• Flexibilität dank partnerspezifischer Konfigura-
tionsmöglichkeiten



Deutschland
KUMAVISION AG
Tel. +49 7544 966-200

Kontinuität: 25 Jahre ERP- und CRM-Erfahrung  

Best Practice: Erfahrung aus 2.000+ Projekten  

Kompetenz: 850 Mitarbeiter 

Nähe: Zahlreiche Standorte in D-A-CH und IT 

Innovationskraft: Zahlreiche Auszeichnungen  

Zukunftssicher: Führender Microsoft-Partner

 KUMAVISION
Ihr starker Partner

Geschäftsnachrichten out of the box

Alle wichtigen Einkaufs- und Verkaufsnachrichten 
sind bereits eingerichtet und stehen direkt nach der 
Installation zur Verfügung. Exemplarischer Auszug:

Einkauf

• Einkaufsbestellung ausgehend

• Bestelländerung ausgehend

• Bestellbestätigung eingehend

• Einkaufslieferung eingehend

• Einkaufsrechnung eingehend

• Einkaufsgutschrift eingehend

• Einkaufsreklamation ausgehend

Verkauf

• Verkaufsangebot ausgehend

• Verkaufsauftrag eingehend

• Verkaufsauftragsänderung eingehend

• Auftragsbestätigung ausgehend

• Verkaufslieferung ausgehend

• Verkaufsrechnung ausgehend

• Verkaufsgutschrift ausgehend

• Verkaufsreklamation eingehend

• Verkaufsreklamationsbestätigung ausgehend
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Weitere Informationen & Kontakt

Eingehende Nachrichten werden zunächst in einem EDX Dokument gespeichert. In diesem EDX Dokument findet die 
Übersetzung von GLN sowie GTIN in die Stammdatennummer des ERP-Systems statt.
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